Nobelovu cenu ziskali Smith a Kahneman

Klasické keni tvrdi, Ze ¥dci presré védi, co a pro nelze udlat — a pak fijde nekdo, kdo to
nevi a udla to. Ve vSech &ebnicich ekonomie stoji, Ze v tomto oboru — sigpko v
astronomii nebo meteorologii — neni mozné prev&dperimenty a laboratorni pokusy. A ze
teorie Ize owfit jediné tak, Ze jejich pedposdi porovname s realnymi daty. Americky
ekonom Vernon Smith (75) asi tyto¢abnice néetl a z#&al provadt experimentalni
ovérovani ekonomickych teorii. Minulourstlu za to dostal Nobelovu cenu spolu s Danielem
Kahnemanem (68), ktery se pro &m zaslouzil o vyuziti metod kognitivni psychologie
ekonomii.

Kazdy riskuje jinak

Jak Smithovy pokusy vypadaly? Ekonomicka teorietfikdg iika, Ze trzni cena a mnozstvi
jsou ugeny pfinikem poptavkové a nabidkovéiky. Problém je v tom, Ze nabidkovou ani
poptavkovou kvku nikdo nikdy nevidl. Jediné, co lze pozorovat, je skirn@ cena a
skute&né mnozstvi. Vernon Smith proto se svymi studemsfyatddal hru: kazdému nejprve
urcil jeho roli na trhu (zda bude poptavat nebo nabizeabizejicim potom @l minimalni
cenu, za kterou sgi prodat, poptavajicim zase maximalni. Studenkt p@&li navzajem
sjednavat obchody — kli motivaci jim Smith rozdaval skuteé dolary. A s¥te div se,
vysledky pokus odpovidaly teoretickymipdstavam o cena mnozstviCim dasgji se hra
opakovala, tim byly vysledky blize. Smith tim expentalré prokazal, Ze teorie
konkurertnich trhi odpovida porrné dokre realig, takZze neni ieba vymyslet nova
paradigmata. Jiny pokus se tykal vlivu instituciofdo uspsadani. Pokud najklad bylo
mozné stanovit pouze jednu nabidkovou a poptavkeeow (tj. nebylo mozné vyjednavat),
pak odchylky od teoretickychiedpowdi byly mnohem #tSi. Od zkoumani institucionalnich
pravidel uz byl jen kicek k testovani instituci. Zajimavy experiment daatyaukci. @ Slo?
Existuji ¢tyti zakladni typy aukci: anglick& (stéle se zvySwgaa a vidzi nejvyssi posledni
nabidka), holandska (cena se snizuje &vitejvyssi prvni nabidka), "sealed-bid first-ptice
Cili jednostupiova obalkova metoda (¢#i nejvySsi nabidka, plati se nejvyssi cena) dédea
bid second-price" (afh obalkova metoda, ale ¥it zaplati jen sumu, jiz nabidl ten, ktery
skortil hned za nim). Teorie tvrdila, Ze vipad: rizikové neutralnich dastnika (tj. nejsou ani
piehnar bazlivi, ani pehnast riskujici) jsou vSechny aukce srovnatelné, pokledg vynos i
vitéze. Z hlediska prodavajiciho je proto pry jedn&yjapisob zvoli. Smith viak zjistildto
jiného: a to pré¥ proto, Ze v realé nikdy nemaji dastnici stejnou rizikovou averzi. Nejvyssi
vynos néla anglicka a tzv. sealed-bid second-price¢aommeénr vynesla sealed-bid first-price
a vibec nejmé# aukce holandska. Ve své ekonomické labdrata arizonské univerzitv
Tusconu zkoumal Vernon Smith poskytovanieyeych statik, modely privatizace, kapitélové
trhy, deregulace i instituce, které st praxi nevznikly nebo je bylo obtizné éfit.
JednoduSéeteno, ze svych studense snaZil vypreparovat pgstného homo oeconomicus.
A uspl.

Proboha, povodii

Druhy nositel letoSni Nobelovy ceny za ekonomii [BaKahneman fednasi na Princetonu a
ve svych vyzkumech se naopak zginna to, pr@ a jak se chovani mnoha lidi v realnych
situacich od "idealniho" homo oeconomicus lisi. $dV si gredevsim toho, Ze lidé se ve
svych @ekavanich spiSe orientuji podle empirickych vysigdkteré okolo sebe vidi, nez



podle objektivni statistické prayplodobnosti, Ze dktery jev nastane. Néjxlad po povodnich
nebo jinych pirodnich katastrofach zaou lidé mnohem vice poji@vat svij majetek proti
poSkozeni. Kahneman se také zabyval jevy, jakoaikiad averze &¢i ztrag: lidé jsou
mnohem vice citlivi na ztratu, nez jsotitghovani vyhledem na vyhru o stejné velikosti. ®al
Kahneman kritizoval obe&ruznavanou teoriid®kavaného uzitku za to, Ze stoji na axiomech,
0 jejichz pravdivosti se nepochybuje. Vyhledavadtprpiiklady, kdy se praktické vysledky
od teoretickych fedpoklad liSi. Problémem Kahnemanovych teorii je v tom,skejedn&
spiSe o deskripcigkterych zajimavych, ale okrajovych jewez o jejich skutané vyswtleni.
VétSinou jen tika, Ze lidé vnimaji jinak velké a malé prapddobnosti — vysokou
pravdpodobnost subjektivhpodcediuji a nizkou nadsazuji. Jenomze i kdyby to bylasgaa
pak skuténé vyswtleni tkvi v tom, Ze se tyto subjektivni prapddobnosti dosadi do staré
dobré teorie gekavaného uzitku.
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